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EMPRESA

Vicauto / ADR 98

O parceiro certo

A Vicauto celebrou, na Motortec Automechanika Madrid 2019, o inicio da parceria com a ADR
98, grupo espanhol especializado em pecas para veiculos pesados. Com a entrada do parceiro
portugués, o grupo passou a dispor de 11 membros e a cobrir toda a Peninsula Ibérica

ADR 98, fundada em 1998, é,

como o nome indica, o tnico

distribuidor de pecas exclusi-
vamente dedicado aos pesados. Esta
particularidade, acrescentado ao facto
de terem uma filosofa de trabalho e
de negécio muito proximadaVicauto,
foram razoes suficientes para a em-
presa de Viseu entrar para membro
do grupo.
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Para Ricardo Almeida, diretor de ven-
das da Vicauto, "a entrada no Grupo
ADR98foiuma oportunidade que sur-
giu ha dois anos, na Motortec, e que
nao quisemos perder. Estdvamos (e es-
tamos) numa fase de crescimento”.Por
iss0,"a integra¢ao num grupo como a
ADR 98faztodo o sentido. Ha sinergias
que proporcionam acesso a muitos
produtos e servicos, que sozinhos

nao conseguiamos alcangar”, explica.

Ogrande portefdliode marcas que
a ADR 98 dispoe pode ser partilhado
pela Vicauto, com grandes vantagens
para ambos. “O stock de pecas que a
ADR 98 tem no seu armazém, em San
Fernando de Henares, Madrid, permi-
te-nosteracessoimediatoa todas as
marcas premium e a muitos milhares
de referéncias. Quando houver neces-

sidade, as encomendas podem seren-
viadas diretamente para os clientes
portugueses’, refere Ricardo Almeida.

B OTIMISMO PARA O FUTURO
Para o responséavel da Vicauto, o
futuro apresenta-se risonho. “Se
analisarmos o ranking TOP 20 dos
distribuidores de pecas de veiculos
pesados em Portugal,todos témcres-

ADR 98
Um percurso de sucesso

s socios fundadores da ADR 98 sairam do

Grupo Unién cinco anas antes de ciarem

anova empresa.Desde o inicio que 0
objetivo foi melhoraras condi¢des de compra e
oferecer servigos de valoracrescentadoaos
parceiros. “Nao é o mesmo fazer uma compra
individual ou comprar para 11 empresas e 33
pantos de venda. E hd produtos em que os
fornecedores ndo cobrem a totakidade da gama
ou 1ém problemas de fornecimento. Nestes
€asos, 0 armazém tem uma importandia
fundamental. A norma é o parceiro Ler em stock
as referéncias mais vendidas @ as restantes
estarem no armazém central porque se
tivéssemos de ter 33 sfocks de, porexemplo,
bombas de dqua, j4 teriamos falido’, assequra
Manuel Gutiérrez, gerente da ADR 98.
Desde que inauguraram o armazém, em 2010,

cresceram dois digitos em cada ano. E a cnise nao
afetouou negdcios. Antes pelo contrdrio. Foium
impubo para os parceiros reorganizarem as
empresas. “De modo a conseguirem controlar os
stocks, 0s parceiros ndo pediram lantoa
fornecedores diretos, mas muito mais ao
amazém. A crise foi dura para lodos, maso
nosso armazém ajudou-0s a suporti-la melhor,
sobretudo a gerirem melhor o5 stocks”, refere
Manuel Gutiérrez

Para continuara crescer, a ADR 98 ndo vai, peo
menos para j3, abrir a entrada a mais parceiros,
mas sim conquistarmais clientes que comprem
diretamente a0 armazém . E apesarde ter muitos
projetos “em carteira’, 0 grupo val concentrar-se
nagueles que tem em andamento e consolidd-
los, ndo dexand o de estaratento as novas
oportunidades que surjam no mercado. %

ADR Service

Rede de oficinas
para veiculos pesados

projeto mas recente da ADR 98 chama-<e

ADR Service e assume-se como uma rede

de oficinas para veiulos pesados virada
para o futura. Oferece as oficinas aderentes
formagao técnicae comercial continua,
ferramentas avangadas para o diagndstico dos
veicu los pesados, apoio tomercial (que comeqa
com um plano deformagdo em gestio para
aumento das vendas emelhoria do marketing),
garantia ibérica (3 rede vai estar presente em toda
a Peninsula Ibérica), apoio no desenvolvimento de
campanhas de marketing & publicidade # ainda

uma im agem mullim arca homogénea.

Para Manuel Gutiérrez, gerente da ADR 98, "os
objetivos da nova rede de oficinas ADR Service &
proporcionar as oficinas de pesados os
conhecimentos e as novas maquinas, Ietmbqas
e ferramentas que thes parmitamencararo
futuro com confianga. Da nossa parte, podem
contarcom o apoio de um projeto que oferece
garantias e seriedade, além do maximo de
assessoria. Cada oficina aderente val estar ligada
ao parceiro ADR que Ihe disponibiliza a pecano
local e hora marcados” %

cido as vendas nos Gltimos anos, o que
significague o mercado esta positivo.
Acreditamos no potencial deste mer-
cado e, para isso, temosde estar com
os parceiros certos, nomeadamente
com as marcas que desenvolvem as
novas tecnologias utilizadas na mo-
bilidade do futuro, como os veiculos
autonomos, as camaras 360° ou os
sensores de ajuda a condugao. Sao

eles que nos vao dar as ferramentas
para conseguirmos ter sucesso no pre-
sente e no futuro, porque sozinhos
nac conseguimos ter acesso a essas
ferramentas’, frisa.

A aposta na comercializacaode pro-
dutos premium tem permitido que a
Vicauto usufrua de algumas agoes
de formacao técnica dessas marcas,
como Hella, Valeo ou ZF, Estas agoes

IParceiros CGA

masoria dos parceiros membrosda ADR 98 sao espedalistas em

veiculos pesados, embora alguns trabathem, também, em

veiculos ligeiros. Mas a sua capacidade de compra de pecas para
veiculos de turismo era muito limitada, ndo tendo potencial para
negociar comas marcas. A entrada do grupo paraa (GA (Centro
Grumosur Asodiades), fol a solugio encontrada por Manuel Gutiérrez,
que afirma que "o objelivo foi oferecer aos nossos parceiros que
tambem trabalham veiculos ligeiros uma solugdo que [hes permitisse

produtos” &k

irdo continuar em 2019, de modo a
que as oficinas possam manter-se
atualizadas com novos produtos e
novas tecnologias. Com uma equipa
de nove pessoas e um amplo stock,
aVicauto encara o futuro com muito
otimismo, agorarefor¢ado com a sua
entrada no Grupo ADR 98.
Osclientes podemencontrar naem-
presa viseensetodo o tipo de material

serem compelitivos neste mercado. Gragas as ferramentas que a (GA
disponibiliza, podemos crescer mais na venda de pegas para ligeiros.
Para nos, os parceiros (GA sao como se fossem lambém nossos
parceiros. Nao os vemos como concorréncia. Alguns j estdo a trabalhar
connosco e a medida que nos conhecem methor e entendem a nossa
filosofia de trabatho, que se caracteriza pelo servico que oferecemos e
ndo por vendermos mais barato, vao comprarcada vezr mak

para pesados, reboques e autocarros,
desde material de motor, embraiagem,
caixa de velocidades, suspensao, dire-
¢ao, cabine e carrocaria, entre outros.
Umleque alargado de produtos que
torna a empresa liderada por Carlos
Alberto e Joao Manuel num dos prin-
cipais players a operar no setor dos
pesados, cuja faturacao, em 2018,
ascendeu a 2.3 milhdes de euros, *
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